Matrisen har varit delaktig i framtagningen av nya
produkter och Robert Szabo, VD pd Matrisen, upplever
Hogia som lyhord samarbetspartner.

Hogias programvaror

vdgen till ett mer papperslost kontor

Hogias Ekonomisystem

e Bankgiro Inbetalningar — prickar med auto-
matik av ankommande kundbetalningar

e Betalning av leverantorsfakturor
via Internet

e Elektronisk fakturering (e-faktura)

e Fakturering via webben
for byrans kunder (kommer)

e Factoring — belaning av kundreskontran
e Inkasso

e Rapporter via e-post

e Skanning av leverantorsfakturor

¢ Webbsynkronisering mot Svensk Handels
varningslista for att stoppa bluffakturor

e Webbrapporter

Hogias Lonesystem

e Awvikelserapportering via webben
(Intranet)

e Lonespecifikationer via webben (Intranet)
eller e-post fran [6neprogrammet

e Rapportering av debiterbar tid och egen
avvikelsetid via webben (Personal
Business Manager)
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HELA DENNA SIDA AR ANNONS

Delad gladje
ar dubbel gladje
— fran ide till verklighet

Matrisen @r nagot av en pionjar nar det galler
att arbeta papperslost. For mer an 5 ar sedan
tog de ett strategiskt beslut som innebar att de
med hjalp av webben skulle 6ka tillganglighe-
ten for sina kunder genom att dela pa affarsda-
ta men aven pa arbetsuppgifterna. Sedan dess
har foretaget utvecklats mycket snabbt. De har
blivit mer professionella, fatt fler och storre kun-
der samt tillfért kompetens genom rekrytering
av namnkunniga personer fran branschen till
byran.

Byran grundades 1990
och har ca 90 anstall-
da, varav cirka 25 ar
auktoriserade av SRF.
Matrisen arbetar inom
tva affarsomraden; Re-
dovisning & Radgiv-
ning samt Outsourcing,
aven om merparten av
deras drygt 1 000 kun-
der ar klassiska redovis-
ningskunder.

Matrisen har satsat pa
att automatisera bas-
tjansterna for att pa sa
satt kunna erbjuda den
radgivning som kunder-
na efterfragar. Proces-
sen fran redovisning och bokslut till arsredovis-
ning och skatt l6ser de pa ett effektivt satt med
hjélp av programvaror fran Hogia. Tillsammans
med kompletterande forsystem for skanning
och attest bildar de en helhet som spar onddig
produktion av papper. Integrationen mellan de
olika programmen gor att de tillsammans upp-
levs som en produkt vilket effektiviserar flodet
av information.

Anledningen till att Matrisen valde Hogia som
samarbetspartner ar att de ligger langt framme
i produktutvecklingen. Matrisen har aven fatt
vara delaktig i framtagningen av nya produk-
ter.

Vilka ar da fordelarna med det nya arbetssat-
tet? Robert Szabo, VD pa Matrisen, sager att
tillgéingligheten ar det absolut starkaste argu-
mentet. Stora delar av bokforingsmaterialet
scannas nu in direkt. Genom att logga in pa

“Vara kunder har
olika behov och
ska kunna vilja

den leverantér som
passar dem baist.”

Jan Brusquini, VD for
Hogia Redovisning & Revision

Matrisens webbplats far kunderna tillgang till
sin I6pande bokforing, dygnet runt. All historik
finns lagrad pa datorn, vilket ar en stor fordel,
speciellt for de mindre foretagen som ofta sko-
ter sin ekonomi pa kvallar och helger. Tidigare
[6stes detta genom en kontakt till byrdn som
fick faxa materialet till sin kund.

Kostnadsbesparing ar ett annat argument. Som
exempel ndmner Robert de storre kunder som
valt Matrisen p g a deras koncept for outsour-
cing inom bland annat fastighet och 16n. Ett
10-tal personer péa by-
ran ar specialiserade pa
[6neadministration. Till
sin hjalp har de Hogias
I6nesystem, dar kun-
derna registrerar sina
avvikelser  direkt via
webben.

Sist men inte minst sa
har det nya arbetssat-
tet inneburit en drastisk
effektivisering och stora
mervéirden for kunderna.
“Alla tjanar pa kom-
binationen av digital
dokumenthantering,
tillgangligheten  over
Internet och affarsdata
online — savél kunder som redovisningskonsul-
ter” menar Robert.

Nast steg ar att implementera ytterligare pro-
dukter som gor att det pappersiosa kontoret
blir en realitet hos Matrisen. Robert dr mycket
positiv till det system som Hogia nu utvecklar,
vilket ger kunderna mojlighet att skéta delar av
eller hela sin fakturering via webben. Han ser
aven fram emot det system for tid- och pro-
jektredovisning via webben som Hogia snart
lanserar.

Jan Brusquini, VD for Hogia Redovisning &
Revision berdttar att Hogia har valt att arbeta
med Oppna granssnitt, vilket underlattar kom-
munikationen med olika for- och eftersystem.
Det gor att kunderna kan valja mellan olika
[6sningar och kostnadsléagen. “Vara kunder har
olika behov och ska kunna valja den leverantor
som passar dem bast.”




